PERCEPTION DES RISQUES ET DES
COMPORTEMENTS DE PREVENTION DANS LE
CONTEXTE DE LA COVID-19
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9- acces facilité pour dépistag 5S phonique et rendez-vous)
10- retour rapide et communlcatlon des résultats

11- appel pour enquétes, tracage et isolement

12- décision de confiner des sous-régions et mise en application
13- barrage routier



prix: temps ; services (tel rendez-
VOUS, retourdlnfo isolement, perte de salaire)







BEHAVIORAL ECONOMICS (BE) AND NUDGING

uses psychological experimentation to develop
theories about human decision making and has
identified a range of biases as a result of the way
people think and feel. be is trying to change the
way economists think about people's perceptl
~ value and expressed preferences. |






